Microsoft Dynamics 365 CE Sales

Kundenpotenziale weiterentwickeln und Interessenten zu Kunden machen.
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Effiziente Vertriebssteuerung. i
Der Vertrieb ist eine wichtige Abteilung im Unternehmen. Er pflegt ‘\Q Management \ Méglichkeit, von allen mobilen
erfolgreiche Beziehungen zu Interessenten und Kunden. In Kombi- 2 @ Geraten und Plattformen aus
nation mit einem geschickten Pipeline-Management bildet er die l\ 2u arbeiten.
Basis zu einem positiven Geschéaftsergebnis. Dies gelingt nur, wenn S:i?lli:i;e M;k"eﬁng .
alle Vertriebsinformationen in einer zentralisierten Datenbasis zu Alle Kundendaten und die zuge-
Verfiigung stehen. Durch Microsoft D365 Sales werden inkonsis- / \ g‘:{'ge Dokumentation an einem
tente und intransparente Daten verhindert und eine 360-Grad- ’
filg::e?ve(:ﬁ?egl;r:gen ermdoglicht. Hierdurch zeichnet sich ein effi a S ! Dashboards und Verkaufsbe-
’ * 365 CE richte immer auf dem neuesten

Die nahtlose Integration in andere Microsoft- n — Stand.

Produkte wie Outlook, Teams, SharePoint oder Kundendienst O:;:ej;:icotns

die Verkniipfung mit dem Marketing-Modul von Alle Verkaufsaktivitaten (E-Mails,

Microsoft Dynamics 365 CE bietet eine stabile und ﬁ Telefonanrufe, Sitzungsprotokol-

zuverldssige Losung fiir IThr Unternehmen. ek le) immer zur Hand.

Effizientes Follow-up der
V t _I f . BI . k I \'éebrkaufsrégéizhkeviteﬂ ur;d
orteiie aut einen oiic wahrscheinlichkeiten.
e N /- N 7 o MmN ™\ Mit dem Microsoft Dynamics 365 Sales Modul kénnen
] v Sie lhre Vertriebsleistung und -verwaltung steigern, Erstellung von Angeboten,
_|_|% .I v indem Sie eine 360°-Grad-Sicht auf alle lhre Kunden- = Kundenauftragen und Rech-
! -!_ daten, zugehorige Vertriebsaktivititen, Verkaufsdo- nungen in einer Losung.

kumentation und den Stand lhrer Vertriebsaktivitaten

bereitstellen. So konnen Sie proaktiv und effizient auf Kontrolle der Verkaufspipeline

Automati- Eine zentrale Effektives ) N - . . und zuverlissige Prognosen.
sierung lhrer Datenbasis Opportunity-, Einfache und die Bedun_’fnlgse Ihrer Kunden eingehen, eme:effnznente
Vertriebspro- fiir Ihre Angebots- intuitive Be- Kommunikation aufrechterhalten und Geschéftsab-
zesse Vertriebs- und Auftrags- nutzung schliisse erzielen.
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